
Заведение Карты клиента 

Основные тезисы: 

1. Карта ВСЕГДА именная (Записывается Фамилия Имя Отчество клиента 

ПОЛНОСТЬЮ и без сокращений) 

2. Номер карты – номер телефона клиента с цифры 8 (Пример: 89876543211) 

3. Скидочная сетка (обнуляется каждый год в день выдачи карты): 

Наличие карты – 3% 

Сумма покупок от 3 000руб – 5% 

Сумма покупок от 10 000руб – 7% 

Сумма покупок от 100 000руб – 10% 

Согласовывается индивидуально (Оптовые закупки)  – 15% 

4. Для смены номера телефона, номера карты, ФИО Клиенту необходимо предъявить 

паспорт как доказательство, что скидочная карта его. 

 

Алгоритм создания Карты клиента: 

1. Вкладка «Продажи» - Дисконтные карты 

 

2. На Вкладке Дисконтные карты нажимаем кнопку «Создать». 

 
3. В появившемся окне вводим данные: 

 



• Вид дисконтной карты выбираем из списка «Карта клиента с накопительной 

скидкой (3-5-7-10-15%)» 

• Штрихкод – номер клиента с восьмерки 

• Владелец карты СОЗДАЕТСЯ следующим образом 

4. Создание Владельца карты 

 

Нажимаем стрелочку вниз – Создать (или «+») 

В появившемся окне заполняем данные: 

a. Физ. Лицо 

b. Вводим ФИО (Полностью) 

c. Телефон (на …) и вносим по шаблону, как просит программа (здесь с  +7) 

 

d. Когда заполнили необходимые данные, 

нажимаем «Записать и закрыть» в обоих окнах 

 

5. Карта клиента заведена – накопительная система начнет работу со следующей 

покупки. 


